
 

Moers, 09.11.2005 - Vom 20.-
25.09.2005 stellte die momac auf 
der mit 16.000  Fachbesuchern 
erneut sehr gut angenommenen 
HusumWind seine Konzepte und 
Möglichkeiten in der Instand-
haltung von Windkraftanlagen vor. 
  

Messestand HusumWind 
 

Neben den Möglichkeiten der 
Instandsetzung von Getrieben und 
Generatoren trafen das modular-
maintenance-concept (mmc) und 
das seit Anfang 2005 für die 
kanadische Firma GasTops in 
Deutschland exklusiv vertriebene 
MetalSCAN System zur Über-
wachung (Condition-Monitoring) 
von ölumlaufgeschmierten 
Getrieben auf großes Interesse. 
Im Nachgang der HusumWind  
wurden inzwischen über 150 
Systeme angeboten.  

Besonders gefragt waren 
auch proaktive Instandhaltungs-
leistungen für Windenergie-
anlagen. So trafen die in Husum 
erstmals vorgestellten Protect-
Programme (zustandsorientierte 
Instandhaltung und Ersatzteil-
bevorratung für Generatoren und 
Getriebe) auf großes Interesse.  

Nur ca. 4 Wochen später stellte 
momac ihre Leistungen erneut zur 
Schau, diesmal auf der ersten 
deutschen Fachmesse für 
industrielle Instandhaltung, der 
MAINTAIN in München.  
 
Die Messe wurde mit über 4.000 
Fachbesuchern - überwiegend 
Produktions- und Instandhaltungs-
verantwortliche - sehr gut 
angenommen, und war für die 
momac ein großer Erfolg. Die 
zahlreichen und qualitativ 
hochwertigen Messekontakte 
reichten von Anfragen für 
Videoendoskopien über konkrete 
Instandsetzungs- und Umbau-
projekte bis hin zu ersten 
Kooperationsgesprächen mit 
Herstellern von Maschinen und 
Anlagen. 

Insbesondere die von momac 
angebotenen Umbauten von 
Produktionsanlagen zur 
Leistungssteigerung oder Pro-
duktionsumstellung wurden mit  
 

großem Interesse zur Kenntnis 
genommen. 
  

 
MAINTAIN München 
 
Die bereits heute von momac 
angebotenen Leistungen der  
zustandsorientierte Instandhaltung 
- in denen gleichermaßen 
Erfahrung, Technik und 
Engineering gefordert sind - 
werden in Zukunft eine immer 
bedeutendere Rolle einnehmen. 
momac wird daher weiter an dem 
bereits erfolgreich begonnenen 
Ausbau dieser Kompetenzen 
arbeiten.  

 

Erfolgreicher Messeherbst 
 „Aufbruch zu neuen Märkten und Kunden“,
so lautete die Divise des aktiven Messeherbstes. Zwei Messen 
in 4 Wochen verursachten nicht nur viel Zusatzarbeit für alle 
Beteiligten, sondern zeigten neue Chancen und Märkte auf. 
Nun werden die neuen und zum Teil viel versprechenden 
Kontakte ausgebaut! 


